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LALEY DEL APOVO

Las 21 Leyes Irrefutables del
Liderazgo.
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Antes de que alguien diga:
“Creo en tu vision”
primero debe decir:
“Confio en ti”
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“La gente apoya al
lider, luego la Vision.”
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Como lider preguntate:

cLas personas confian en mi?

cMe conocen antes de conocer
mi vision?
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El lider encuentra el sueno vy luego
a las personas.




Las personas encuentran al lidery
Iuego al sueno.
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¢PERO COMO REACCIONA LA GENTE
ANTE EL LIDER Y SU VISION?

7N TN
' 0

/\




—
The JOHN MAXWELL Ieam

APOYO VISION

BUSQUE OTRO BUSQUE OTRO
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NEHEMIAS Y EL PUEBLO
L.JNehemias1-2;4
¢ ¢QUE PASO?
Nehemias lloro, oro y se comprometio con el problema.
Mostro pasion, integridad v dependencia de Dios.
El pueblo dijo:
“Levantéemonos vy edifiguemos” (Nehemias 2:18).
Principio:
El pueblo no apoyo solo el proyecto del muro, apoyo primero a Nehemias.
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“COMO LIDER... USTED NO RECIBE MERITOS POR
ESTAREN LO CORRECTO.

*Su exito se mide por su capacidad para llevar a
la gente a donde tienen queir....... ESaes la
realidad de la Ley del Apoyo™
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NN Vo ser egoistas.
Aspectos a mejorar

EICEUCWYEIL-S W Mejorar la comunicacidn.
ley:

{ Ser respetuosos.

il Ser amable, una buena relacién,

inspirar confianza.




