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                                                   LA LEY DEL MAGNETISMO 

“Quien eres es a quien atraes” 

A. Todos elegimos a las personas con las que queremos estar cerca. 

 ¿Qué cualidades deberías buscar en las personas que incluiría en su “círculo 

íntimo”? 

 

 ¿Qué cualidades estás buscando en las personas para una relación de trabajo? 

 

 ¿Qué cualidades estás buscando en las personas para una relación personal? 

 

 

B. Ahora subraye las cualidades que aparecen arriba y que usted posee. 

 ¿Está tratando de atraer gente positiva a su círculo interno? ¿Es usted una 

persona negativa?  

 

 ¿Necesitas hacer cambios? ¿Quieres cambiar para atraer a otro tipo de 

personas?  

Esta es la ley del magnetismo_ 
Si quieres atraer mejores personas, conviértete en esa clase de persona que deseas 

atraer 
La verdad, es así de simple 

 


